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Оптимізація форм фінансового забезпечення розрахункових відносин підприємств-учасників зовнішньоекономічної діяльності
Як було з’ясовано, необхідність у фінансовому забезпеченні при організації розрахункових відносин виникає як у експортера, так і імпортера постійно. При цьому важливо розібратись, які саме форми можуть бути застосовані в тому чи іншому випадку з метою їх оптимізації.
Фундаментом фінансового забезпечення розрахункових відносин виступають такі його прояви як самофінансування, кредитування та безповоротне фінансування. Така думка висловлюється більшістю дослідників, але не всіма дається детальна характеристика цих напрямів фінансового забезпечення. Більше того, переважна частина науковців не приділяють увагу зовнішньоекономічній діяльності, як специфічній сфері розрахункових відносин, де окремі фактори мають пріоритетне значення і вплив на загальний процес здійснення розрахунків, а отже і їх фінансове забезпечення [1]. 

Як експортер, так і імпортер зацікавлені в остаточному завершенні розрахунків, але шляхи досягнення цього для обох сторін будуть різними. Експортер бажає отримати грошові кошти негайно після відвантаження продукції, а імпортер навпаки – вважає за необхідне відстрочити платіж на якомога більший термін. Існування подібних протилежних цілей вимагає пошуку компромісу, який міг би задовольнити обидві сторони. Саме в цей момент і постає необхідність у пошуку джерел фінансування розрахункових відносин.

Розглянемо детальніше, яких саме форм фінансового забезпечення розрахункових відносин потребують обидві сторони, а також покажемо їх застосування в практичній діяльності.

Самофінансування, звичайно, є найбільш простим способом фінансового забезпечення розрахункових відносин, при якому власні кошти імпортера використовуються для розрахунків за поставлену продукцію. У більшості випадків саме через самофінансування і здійснюється оплата товарів (робіт, послуг), адже воно не потребує якихось додаткових витрат коштів та часу на завершення розрахунків. 

Але при виникненні ситуацій, коли власних коштів у імпортера не вистачає, йому доводиться звертатись до інших джерел фінансування. Як зазначалось раніше, ними можуть бути безповоротне фінансування, кредитування, гарантійне забезпечення.

Так, в рамках безповоротного фінансування, як правило, найбільш поширеними є бюджетні програми підтримки імпортерів, що застосовуються для фінансування тих суб’єктів, які здійснюють імпортні поставки продукції, що має критичне значення для функціонування економіки в цілому. В Україні, як показав проведений аналіз зовнішньоекономічної діяльності, до такої продукції можна віднести в першу чергу, продукцію паливно-енергетичного комплексу, а також імпорт машин, устаткування та транспортних засобів. Окрім цього, шляхом бюджетного фінансування можна надавати певні преференції імпортерам при закупівлі конкретних товарних груп [2].

Кредитування має найбільшого значення для фінансового забезпечення розрахункових відносин імпортера після самофінансування.  В більшій мірі це стосується комерційного кредиту, адже він виникає кожного разу, коли існує хоча б невелика за терміном відстрочка платежу. Це може відбуватись навіть у тих випадках, коли розрахунки насправді проводяться з використанням тимчасово вільних коштів. 

Банківське кредитування є традиційним джерелом фінансового забезпечення не тільки розрахункових відносин, а й майже будь-якої діяльності суб’єктів господарювання, хоча отримання такого кредиту може бути пов’язано з певними труднощами, які залежать в більшій мірі від фінансового стану імпортера та його кредитоспроможності. До того ж банк, для зменшення загального ризику кредитної операції, може забажати здійснювати фінансування лише частково, що також обмежує можливості імпортера щодо повного фінансового забезпечення розрахункових відносин [3].

Державне кредитування багато в чому подібне до банківського, але воно, зазвичай, націлене на конкретні підприємства, галузі, групи товарів, імпорт яких може бути профінансований державою через уповноважені фінансово-кредитні установи.

Використання міжнародного факторингу та форфейтингу як джерела фінансового забезпечення розрахунків з точки зору імпортера більше нагадують комерційний кредит, враховуючи те, що сам імпортер в окремих випадках взагалі може не знати про їх використання [4].

Що ж стосується міжнародного лізингу, то можна говорити, про часткову відповідність його як формі фінансового забезпечення розрахункових відносин. Це пов’язано з тим, що лізинг за своєю суттю може передбачати повернення лізингоотримувачем об’єкту лізингу лізингодавцю. Тобто об’єкт розрахункових відносин не обов’язково залишатиметься у власності його безпосереднього отримувача. В той же час необхідно враховувати, що лізинг, як правило, застосовується при продажі майна, яке може виступати в якості основних засобів, що значно обмежує сферу його використання.

Більш поширеним інструментом фінансового забезпечення розрахункових відносин є страхування, і зокрема страхування експортних кредитів. Об’єктом страхування є комерційні кредити експортера імпортерам. Такі кредити у відповідності з умовами контракту надаються у вигляді товарного кредиту або надання послуг в кредит з підтвердженням рахунками страхувальника до отримання (рахунки-фактори, виставлені для оплати іноземному контрагенту).

І все ж, враховуючи широкі можливості щодо застосування різних форм фінансового забезпечення розрахункових відносин у зовнішньоекономічній діяльності підприємств, основною проблемою як для імпортера, так і для експортера буде залишатись вибір найбільш оптимальної форми фінансового забезпечення. 

У деяких випадках цей вибір буде залежати від конкретних домовленостей між контрагентами, прикладом чого може бути фіксація у зовнішньоторговельній угоді способу платежу та форми розрахунків. В інших випадках це можуть бути вимоги однієї зі сторін про необхідність використання певної форми фінансового забезпечення, наприклад комерційного кредиту у випадку відстрочки платежу за поставлені товари, надання авансу або інших гарантій здійснення як поставки, так і оплати товарів. 
В той же час сторони можуть домовитись про застосовування таких форм фінансового забезпечення, як міжнародний лізинг, форфейтинг. У тих випадках, коли жодна зі сторін не висуває певних вимог щодо проведення розрахунків, то виникає необхідність проводити аналіз та здійснювати вибір найбільш прийнятної форми їх фінансового забезпечення.
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