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РОЗПОДІЛ УМОВНО-ПОСТІЙНИХ ВИТРАТ.

Розглянуто основні методи розподілу умовно-постійних витрат. Проаналізовано використання цих методів на прикладі. На підставі проведених розрахунків пропонується один з методів розподілу умовно-постійних витрат, а саме: розподіл пропорційно маржинальному прибутку.

The main methods of distribution of a conditional – constant of the costs are considered. The uses of theses methods on an example are analyzed. Because of conducted accounts one is offered from methods of distribution of a conditional – constant of the costs.

В умовах побудови ринкового господарства в Україні все більш вагомою стає діяльність окремих суб’єктів господарювання. Зростає роль окремих підприємств, які в свою чергу самостійно вирішують питання щодо фінансування своєї діяльності, отримання кредитів, розподілу прибутків, зменшення непродуктивних витрат, тощо. Серед основних питань, які постають перед вітчизняними підприємствами є вибір методу розподілу умовно-постійних витрат між виробами. Вирішення цієї проблеми є досить важливим для господарюючого суб’єкта, оскільки, вірність розрахунку собівартості продукції, а отже відпускної ціни і прибутку залежать від обраного методу розподілу умовно-постійних витрат.

Слід відмітити, що розподіл умовно-постійних витрат пропорційно заробітній платі і прямим витратам є широко використовуваним. Використання ж розполілу умовно-постійних витрат пропорційно виручці запропоновано Стояновою Є.С.[2], а розподіл умовно-постійних витрат пропорційно маржинальному прибутку у роботах Орлова О.О.[1]. Так який же із запропонованих методів розподілу доцільно використовувати на підприємствах? Відповідь на це досить важливе запитання ми спробуємо дати у нашій статті проаналізувавши існуючі методики розподілу умовно-постійних витрат, та здійснивши розрахунки за даними планової кошторисної інформації ВАТ “Укрелектроапарат” м.Хмельницького.

Давайте розглянемо приклад: у таблиці 1 наведені розрахунки розподілу умовно-постійних витрат між виробами пропорційно: прямим витратам; маржинальному прибутку; заробітній платі; виручці.

Таблиця 1.

	№ 
	Найменування статей
	ТМ-25
	ТМЗ-1000
	КТП1-100
	КСО393 04
	ЩО94-1103
	Всього

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Розподіл постійних витрат пропорційно прямим витратам

	1
	Змінні витрати
	2171,17
	15631,61
	5984,69
	1469,44
	3513,26
	28770,17

	2
	Умовно-постійні витрати (УПВ)
	825,05
	5940,02
	2274,18
	558,38
	1335,03
	10932,66

	3
	Собівартість
	2996,22
	21571,63
	8258,87
	2027,82
	4848,29
	39702,85

	4
	Прибуток
	90,36
	1071,45
	827,75
	100,72
	67,94
	2158,22

	5
	Рентабельність 
	3,4
	5,6
	11,3
	5,6
	1,6
	5,43

	6
	Ціна 
	3087
	22643
	9087
	2129
	4916
	41862

	Розподіл постійних витрат пропорційно маржинальному прибутку

	7
	Маржинальний прибуток (МП) (с.6-с.1)
	915,83
	7011,39
	3102,31
	659,56
	1402,74
	13091,83

	Кб=УПВ/МП=10932,66/13091,85=0,83507,                        Кн=1-Кб=0,164925,

де Кб1 – коефіцієнт бкззбитковості.                                       де Кн - коефіцієнт надійності

	8
	Умовно-постійні витрати
	764,78
	5855,0
	2590,64
	550,8
	1171,38
	10932,6

	9
	Собівартість
	2935,95
	21486,61
	8575,33
	2020,24
	4684,64
	39703

	10
	Прибуток
	151,04
	1150,3
	511,65
	108,78
	231,35
	2159,1

	11
	Рентабельність
	5,14
	5,38
	5,97
	5,38
	4,94
	5,43

	Розподіл постійних витрат пропорційно заробітній платі

	12
	Основна та додаткова заробітна плата виробн. працівників (З)
	312,8
	734,5
	796
	214
	201
	2258,3

	Кз=УПВ/З=10932,6/2258,3=4,841

де Кз – коефіцієнт розподілу пропорційно заробітній платі.

	13
	Умовно-постійні витрати
	1514,3
	3555,7
	3853,44
	1035,97
	973,0
	10932,4

	14
	Собівартість
	3685,47
	19187,31
	9838,13
	2505,41
	4486,26
	39702,57

	15
	Прибуток
	-598,47
	3455,69
	-751,13
	-379,41
	429,74
	2156,4

	16
	Рентабельність
	
	18%
	
	
	9,5%
	5,43

	Розподіл постійних витрат пропорційно виручці

	17
	Умовно-постійні витрати
	806,01
	5912,08
	2372,6
	555,9
	1282,57
	10930

	Кв=10932,6/2,1862=0,2611

де Кв – коефіцієнт розподілу пропорційно виручці.

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	18
	Собівартість
	2977,18
	21543,69
	8357,29
	2025,34
	4796,83
	39700

	19
	Прибуток
	105,82
	1099,31
	729,71
	103,6
	119,17
	2157,61

	20
	Рентабельність
	3,69
	5,1
	8,7
	5,1
	2,4
	5,43

	21
	Коефіцієнт покриття
	29,7
	30,96
	34,1
	30,98
	28,53
	


Як бачимо з таблиці 1, сумарна величина повної собівартості, прибутку і загальної рентабельності в цілому по всім варіантам однакова, але величина цих показників по відповідним виробам сильно відрізняється. Особливо відрізняється від усіх варіантів величина цих показників при розподілі умовно-постійних витрат пропорційно заробітній платі. З п’яти виробів три у цьому випадку збиткові (ТМ-25, КТП1-100, КСО393 04), в той самий час виріб ТМЗ-1000 має рентабельність 18% (при середній рентабельності по групі виробів 5,43%). У всіх інших варіантах розподілу умовно-постійних витрат вироби рентабельні, хоча конкретні величини прибутку і рентабельності істотно відрізняються. Так по виробу ТМ-25 у порівнянні із даними розрахунків ВАТ “Укрелектроапарат” (пропорційно прямим витратам) величина прибутку при розподілі умовно-постійних витрат пропорційно маржинальномі прибутку більше у 1,67 раза, а при розподілі умовно-постійних витрат пропорційно виручці більше тільки у 1,21 раз. Ще більш істотні відмінності по виробу ЩО94-1103, так при розподілі умовно-постійних витрат пропорційно маржинальному прибутку величина прибутку більша у 1,75 раза. А по виробу КТП1-100 навпаки величина прибутку при розподілі умовно-постійних витрат пропорційно прямим витратам дещо більша, ніж при розподілу по іншим варіантам (так при розподілі пропорційно маржинальному прибутку величина прибутку менша на 316,1 грн., а пропорційно виручці на 98,0 грн.). Таким чином, методи розподілу умовно-постійних витрат дуже сильно впливають на рівень рентабельності виробів, а отже, і на прийняття управнлінських рішень щодо розробки асортиментної політики. Тому постає питання, який з методів розподілу умовно-постійних витрат є найбільш прийнятним для використання на вітчизняних підприємствах?

В економічній теорії прийнято вважати, що степень рентабельності виробів краще всього відображає такий показник, як коефіцієнт покриття (він розраховується, як відношення маржинального прибутку по виробам до їх ціни). А отже, в таблиці 2 ми розрахували коефіцієнт покриття, рейтинг рентабельності відповідно до коефіцієнту покриття (найбільше значення коефіцієнту покриття відповідає 1 місцю). Крім того, розрахували індекс коефіцієнту покриття (співвідношення величини найбільшого показника до показників по іншим виробам).

Таблиця 2.

	№ 
	Показники
	ТМ-25
	ТМЗ-1000
	КТП1-100
	КСО393 04
	ЩО94-1103
	В цілому.

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	1
	Коефіцієнт покриття (Кп)
	29,7
	30,96
	34,1
	30,98
	28,53
	31,27

	2
	Індекс коефіцієнту покриття
	0,871
	0,9079
	1
	0,9085
	0,9209
	0,917

	3
	Рейтинг рентабельності по коефіцієнту покриття
	4
	3
	1
	2
	5
	-

	Розподіл постійних витрат пропорційно маржинальному прибутку

	4
	Рентабельність 
	5,14
	5,38
	5,97
	5,38
	4,94
	5,43

	5
	Рейтинг рентабельності
	4
	3
	1
	2
	5
	-

	6
	Рентабельність по розрахунку за допомогою індекса Кп
	5,19
	5,42
	5,97
	5,42
	4,93
	5,47

	Розподіл постійних витрат пропорційно прямим витратам

	7
	Рентабельність
	3,4
	5,6
	11,3
	5,6
	1,6
	5,43

	8
	Рейтинг рентабельності
	4
	3
	1
	2
	5
	-

	9
	Рентабельність по розрахунку за допомогою індексу Кп
	9,87
	10,2
	11,3
	10,27
	10,4
	10,362

	Розподіл постійних витрат пропорційно виручці

	10
	Рентабельність
	3,69
	5,1
	8,7
	5,1
	2,4
	5,43

	11
	Рейтинг рентабельності
	4
	3
	1
	2
	5
	-

	12
	Рентабельність по розрахунку за допомогою індексу Кп
	7,57
	7,9
	8,7
	7,9
	8,01
	7,98


Як бачимо з таблиці 2, рейтинг рентабельності по коефіцієнтам покриття відповідає рейтингу рентабельності при розподілі умовно-постійних витрат пропорційно прямим витратам, маржинального прибутку і виручці. Який же з варіантів розподілу умовно-постійних витрат найбільше відповідає реальному іх співвідношенню? На нашу думку, одним з методів вирішення цієї проблеми є перевірка величин рентабельності за допомогою індексу коефіцієнта покриття. З цією ціллю ми в таблиці 2 помножили найбільшу величину рентабельності по варіантам розподілу умовно-постійних витрат на індекс коефіцієнту покриття по відповідному виробу (див. табл. 2. строка 2).

Отже, результати розрахунків показують, що тільки при розподілі умовно-постійних витрат пропорційно маржинальному прибутку рентабельність розрахована за допомогою індекса коефіцієнту покриття співпадає з попередніми розрахунками рентабельності (дані взяті з табл.1), незначні відхилення за рахунок заокруглення. А розрахунок рентабельності по іншим варіантам істотно відрізняється. Це, на наш погляд, є доказом того, що зі всіх варіантів розподілу умовно-постійних витрат метод розподілу пропорційно маржинальному прибутку найбільш теоретично обгрунтованим і практично доцільний. Власне це можна було передбачити, оскільки, маржинальний прибуток по кожному виробу показує долю його участі у покритті умрвно-постійних витрат. Тому, метод розподілу умовно-постійних витрат пропорційно маржинальному прибутку, на нашу думку, є найбільш правомірним.
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